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Die Wirtschaftslage hat auch die Transaktionsteams der  
Kanzleien vor große Herausforderungen gestellt.

Die internationale Wirtschaftskanz-
lei FRESHFIELDS BRUCKHAUS 
DERINGER hat Suzano, den welt-

weit größten Zellsto!hersteller, beim Einstieg 
bei der Lenzing AG beraten. Suzano hat für 
230 Millionen Euro eine Minderheitsbeteili-
gung von 15 Prozent an Lenzing erworben. 
Das Fresfields-Team wurde von den Partnern 
Ludwig Hartenau und 
 Konrad Gröller geleitet. 

Mit Unterstützung von 
CERHA HEMPEL unter-
zeichnete AT&S den Vertrag 
für den Verkauf des Werks 
Ansan von AT&S Korea an 
SO.MA.CI.S. Der Kaufpreis 
beläuft sich auf 405 Millio-
nen Euro. Managing Partner 
Clemens Hasenauer leitete 
die Transaktion. 

Die Kanzlei SAXINGER wiederum beriet 
das österreichische Investorenkonsortium 
aus Pierer-Gruppe, Rai!eisen Oberösterreich 
und dem Family O"ce von Mark Mateschitz 
bei der Übernahme der Mehrheit an der 
 Rosenbauer International AG. Auch beim Ver-
kauf der Leoni AG an die Luxshare-Gruppe mit 
Sitz in Shenzhen hat Saxinger Stefan Pierer 

begleitet. Das Transaktionsteam wurde von 
Ernst Chalupsky, Franz Mittendorfer und 
Markus P. Fellner angeführt.

Mit dem Verkauf der verbliebenen Produk-
tion und Verpackung von Operationshand-
schuhen hat Semperit nun die Abspaltung des 
gesamten Medizingeschäfts an Harps Global 
abgeschlossen. BINDER GRÖSSWANG hat 
Semperit bereits beim Verkauf des Großteils 
des Medizingeschäfts an Harps Global sowie 
bei dieser Transaktion beraten. Das Team 
wurde von Partner Florian Khol, Rechtsan-
walt Christoph Schober und Rechtsanwalts-
anwärter Sung-Hyek Hong geleitet.
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